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En nuestro Pais las micro y pequefias empresas atraviesan una situacion econdmica adversa
debido a la presencia mundial del virus COVID-19 que ha generado una pandemia a escala global,
obligandolas a emprender un radical proceso de reinvencidn respecto a nuevas formas de comercio
o cambio de giro vertiginoso, tratando de adaptarse a una nueva realidad empresarial, uno de los
cambios radicales es la adopcion del teletrabajo de sus colaboradores asi como las relaciones
comerciales con sus clientes y proveedores.

En relacion a sus potenciales clientes, las empresas se han obligado a incursionar en el mundo de
los e-commerce para equilibrar sus ingresos mediante ventas por internet, la pandemia aceler¢ la
presencia de las sociedades virtuales y la economia digital que ya se veia venir, ahora cada una de
ellas tiene la imperiosa necesidad de capacitar a sus colaboradores para que puedan interoperar
sus plataformas tecnoldgicas a fin de generar mas ingresos mediante el incremento de sus ventas.

En el sector de servicios, aquellas empresas que se dedican a los eventos el camino ha sido mas
dificil, sobre todo de aquellas que brindan los recursos necesarios para la celebracion de
espectaculos publicos tales como estrados y estructuras metalicas, dichas actividades congregan
masivamente a muchas personas, causando grandes aglomeraciones ocasionando una mayor
propagacion del COVID-19 razén por la cual no han sido activadas en un 100% excepto aquellas que
se reinventaron vendiendo sus servicios de espectaculos virtualmente mediante el uso de las
grandes plataformas tecnoldgicas de videoconferencias que se ofrecen en el mercado. Dichos
servicios son masivamente difundidos por las redes sociales logrando que mediante conexiones
individuales se promueva un ambiente de interaccion que evite cualquier riesgo de contagio.

El reinventarse significa cambiar el chip, es el camino de oportunidades en medio del caos en la
que se puede optar por diversas actividades tales como ventas por catalogo, delivery de alimentos,
clases virtuales, servicios de marketing digital entre otros, para alcanzar una marca empresarial a
fin de lograr una mayor confianza de los clientes.

El enfrentar esta nueva realidad significa no cerrar las puertas a la oportunidad de continuar, si
abres las puertas a dichas oportunidades es importante que lo hagas con especialistas que te
asesoren en tus emprendimientos, para renacer a una nueva reinvencion y transformacion con
éxito, creyendo y confiando que si lo lograras.




